ASESORA PROFESIONAL
Ot IMAGEN PERSUNA[

CON AVAL INTERNACIONAL g

Mas de 12 anos
formando
profesionales
del mas alto nivel

PROGRANA PR
[E 8 MESES '
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L PrROGRAMA

|III 1 Introduccion a la imagen personal

B A ¢Que es la imagen y como se conforma?
INTERNACIONAL de FORMACION

new Asesor de imagen: mision y vision.

La imagen interna y el trabajo integrado.

2. Morfologia
Proporciones del cuerpo humano. Tipos de
cuerpo femeninos y masculinos

Como delimitar objetivos frente a cada forma

y objetivos del cliente.

Principios de ilusion optica: la herramienta
fundamental para generar los efectos deseados.
Cortes adecuados a cada figura y objetivos
planificados.

Visagismo: Tipos de rostro

Peinados acordes a cada tipo de rostro
Accesorios adecuados al rostro, cuerpo
y caracteristicas fisicas.

Escotes.

Al finalizar la formacion, certificas comao:
"Asesor/a Profesional de Imagen Personal”
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3. Colorimetria: el andlisis de la paleta personal

[Ill Teoria del color ¢Qué es la colorimetria y cual es
ESCUELA . .
INTERNACIONAL de FORMACION Su fun(:ll D ﬂ ?
n Como detectar la paleta del cliente. Combinaciones.
Psicologia del color: como comunicamos a traves
de él.

4. Estilos: la expresion de la personalidad
Tipos de estilos y caracteristicas
Tecnicas para definirlo. Cbmo adaptar cada estilo
al ambito que necesita el cliente
Moda y tendencia: funcionamiento del sistema de
c} la moda y como influye en el estilo.
R Disefiadores icono 'y sus herencias.
\A Marcas nacionales e internacionales y sus

aportes.Tipos y cortes de prendas. Tipos de
telas y texturas..

5. Imagen profesional
Tipos de ambitos laborales.
Prendas, vestuario y colores acordes a cada
ambito y codigo
Imagen masculina: vestimenta formal y semiformal.
Vestimenta para eventos - Dress code

“El asesor profesional de imagen personal
acompana a su cliente en la creacion, diseno e
integracion de todas las areas de su imagen.”
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il 6. Maquillaje

ESCUELA -
INTERNACIONAL de FORMACION

new Tips y pasos basicos del maquillgje.
Habitos y conductas para un cuerpo y una piel

saludable.
Abordaje y relacion con el cliente.

7 Abordaje y relacion con el cliente
Entrevista: los si y los no en la primera entrevista
Etapas del asesoramiento. Negociacion. Informe

8. Herramientas para el desarrollo efectivo de la
relacion cliente-profesional.

Cr:’:mo planificar objetivos y realizar el seguimiento.
Andlisis de las necesidades del cliente.
Actividades para llevar adelante los

dobjetivos de la imagen interna.

enguaje no verbal y rapport.

“Formacion dictada por Dana LICHT”

Ella es Coach Ontoldgico con PNL,
Coach Organizacional y Asesora
Profesional de Imagen

Duracion de la formacion: 8 meses

ESCUELANEWCOACHING.COM



ESCUELA
INTERNACIONAL de FORMACION

Newcoaching
Nuestro mundo esta cambiando
y necesita nuevas profesiones
que den respuesta a los nuevos
paradigmas.
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